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これからのDgS・薬局ではたらく君たちに伝えたいこと
【ドラッグストア進化論】
定価1,890円（本体1,800円＋税）

お届け先（どちらかに○印をお願いします）

請求書送付先（どちらかに○印をお願いします）

・自宅　　　　・勤務先

・個人宛　　　・法人宛　　　

［FAX送信先］03（5822）5850

定価1,890円
（本体1,800円＋税、送料別）

［送料］1部 ………200円
2～4部……300円

5～9部……500円
10部以上…800円

申込冊数

これからのＤｇＳ・薬局で
はたらく君たちに伝えたいこと

これからのDgS・薬局業界にかかわるすべての皆さんに贈る一冊！

【ドラッグストア進化論】

特
別
対
談

特別対談 PART1

山岸十郎氏
流通の生産性を高める
イノベーション
（メディセオ代表取締役副社長）

サンキュードラッグ
代表取締役社長

平野健二著

特別対談 PART2

守口剛氏
メーカー主導マーケティング
からリテール発の
協働マーケティングへ
（早稲田大学商学学術院教授）

特別対談 PART3

堀 美智子氏
これからの薬局、薬剤師に
求められるチカラ
（医療情報研究所／エスアイシー取締役）

環境変化を見極め、顧客にとっての価値を提供する
「健康でありたい」「快適で豊かな暮らしをしたい」という欲求は人間の根源に根差すも

のであり、DgSや薬局というものは、社会において何らかの形で残ると思います。では、

どのような形なのか、これから皆さんと一緒に考えていきたいと思います。

いま起こっている数々の変化は、日本の流通界、薬業界に限ってみれば前代未聞の大

変化だといわれます。しかし、歴史を学び、冷静にその変化の中身を分析、さらにわれわ

れが消費者を知るためのツールを用いれば、そこに必ず生き残る道は見えてきます。（本

誌はじめにより抜粋）

流通・マーケティング・経営・
医療・薬業・地域活性への

統合的視点

Ⅰ未来予想図　in USA  
Ⅱ未来予想図in USA PART2
Ⅲマス（大量生産大量消費）モデルからの脱却
Ⅳ次世代ビジネスモデル構築への課題
Ⅴ潜在需要を発掘する方法
Ⅵ多店舗展開の価値
Ⅶフロー経営からストック経営への道筋

Ⅷ潜在需要発掘の実践例
Ⅸ薬局と薬剤師の未来

【理論篇】

【実務篇】
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※このページをコピーしてFAX送信をお願いします。
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